
Фермер-центр – это

Бизнес на продуктах повседневного спроса ‒
максимальная устойчивость к любым  
экономическим  и  геополитическим 
потрясениям

Единственный ритейл в России со 100%
российскими товарами в ассортименте

Гарантия возврата паушального взноса
прописывается в договоре



Наши награды

Победитель премии 2ГИС 
«Открытие года»

Топ лучших франшиз по 
версии businessmens

Номинация «Франшиза года» 
премии «Человек года» от 
журнала  «Деловой квартал»

«Лучший квас» по версии НГС

топ
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Лауреат премии Novosibirsk Business 
Award в номинации  «Лучшие 
технологии продуктовой сети»

Средняя оценка магазинов в 
Яндекс Картах - 4,3
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Наши партнеры

Сбербанк предоставляет эксклюзивные 
условия по эквайрингу

Франшиза Фермер-центр в списке 
одобренных Сбербанком франшиз

Фермер-центр - партнер Сколково

Работаем с Мой бизнес

Сотрудничаем с Минпромторгом



 Магазины у дома

• быстрый и экономичный запуск

• заходим на малые торговые площади,
   которые не рассматривают 
   федеральные гиганты

Рынок экологичных продуктов  

Работаем на стыке 2-х ниш
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•  8-10%   ежегодный рост рынка в России 

•  4,77%   процент заполненности рынка
    от  потенциальной  емкости 
•  отсутствие  федеральных гигантов 



Работаем только с региональными
производителями,  не зависим от 
ВЭД и транснациональных корпораций ‒
устойчивы к внешнеполитическим
факторам

Не продаем место на полке ‒ строим
цивилизованный ритейл, без барьеров
для локальных производителей

Работаем с производителями напрямую,
совместно с их технологами добиваемся
чистых составов  и  лучших  органолеп-
тических свойств

Остаемся в среднем ценовом диапазоне,
не делая экологичные продукты недося-
гаемым люксом

Меняем рынок ритейла  ‒ мы первая
торговая сеть,  дающая партнерам 
возможность заводить поставщиков
и к а р то ч к и то в а р о в ,  у п р а в л я т ь 
ассортиментом магазина

Фермер-центр – ритейл будущего
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Фермер-центр – стабильный бизнес

Продуктовый магазин - это стабильный и не 
подверженный изменениям рынок

Частота покупок увеличивается год от года

Ежегодный рост рынка здорового  питания 
в России составляет 8-10%, т.к. потребление 
становится более осознанным

В пандемию продуктовый ритейл пострадал 
меньше всего

Выстраиваем модель регионально-значимого 
бизнеса с 2016 года
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Мы работаем в двух форматах
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Мини-формат

Рынки, бизнес-центры, 
промышленные здания, 

магазин в магазине

Супермаркет полезных
продуктов

Уличные торговые помещения 
на трафике и внутри 

жилых кварталов

1 2

10-20 кв. м. 30-80 кв. м.
Вложения:  

1-1,5 млн. руб.
Вложения: 

2,5-3 млн. руб.



Возможен гибридный 
формат

58

Есть возможность из продуктового магазина сделать 
гибридный формат: добавить кафе или выпечку в тандыре



Тайминг открытия магазина Открытие занимает
от 6 до 12 недель
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С каждым партнером составляется индивидуальная дорожная карта, где прописаны все
этапы от сопровождения по подбору локации до закупа продукции и праздничного 
открытия



Откроетесь быстро ‒ мы 
на каждом шаге поможем

Поиск помещения ‒ в каждом городе выделены 
приоритетные районы для поиска помещения, 
наш менеджер поможет выбрать, куратор 
(действующий партнер) выезжает на локацию

1

Подготовим планировку будущего магазина
с оборудованием и коммуникациями,
расположением товарных групп

2

Поиск оборудования – поможем 
сэкономить до 60% затрат3

Ремонт магазина согласно бренд-бука займет 
минимум ресурсов на старте ‒ подготовим 
детальное техническое задание

4

Научим подбирать персонал, обучим
сотрудников в действующем магазине 
сети

5

6 Подключим к нашей ИТ платформе, 
настроим все сервисы

7 Подберем ассортимент под вашу локацию, 
заключим договоры с поставщиками,
рассчитаем заказы

8 Организуем праздничное открытие,
приведём покупателей в магазин

Наладь контакт с отделом развития сети - получи 
детальный разбор всех сервисов компании 10



Настоящее партнерство ‒ это
свобода в принятии решений

Партнер может управлять ассортиментом 
своей точки - без дополнительных 
согласований вводить продукцию, 
которая востребована в его локации

Партнер сам управляет системой 
мотивации персонала - может 
использовать стандартную от 
управляющей копании, а может 
внедрить свою

Партнер сам управляет заказами

Полная автономность в принятии
решений на точке
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Илья Сухарев – владелец бренда 
“Фермер-центр”,  CEO  “Фермер-центр франчайзинг” 

20 лет в ритейле, менеджменте и ИТ

Команда Фермер-центр – вместе 
работаем 10 лет и более    

Компания с гигантским опытом в ритейле
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Контракты Фермер-центр – это

Отсрочка платежа

Поставщики доставляют товар в магазин
своими силами вместе с документами на него

Товары Фермер-центр

1

2

3

Оплата поставщикам за товар
после поставки снижает вложения
в бизнес

Доставка до двери

Натуральных продуктов под знаком качества
Фермер-центр нет и не может быть в других 
магазинах

Лояльность поставщиков
Продуктивные отношения 
с поставщиками, коммуникация
на уровне первых лиц

5

4

Партнеры получают возможность брать
небольшие объёмы по сетевым ценам

Сетевые условия закупа
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6
База поставщиков
База из более 10 000 поставщиков 
по всей России



Приглашаем к переговорам
Вот список того, в чем мы поможем разобраться:

Как устроен ритейл

От чего зависит выручка магазина 
и как партнер влияет на чистую прибыль

В чем ценность партнерства
с управляющей компанией Фермер-центр

Давайте налаживать контакт!

1

2

3
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Эти темы обсуждаем на созвонах и зумах, 
мы даём маршрут как людям без опыта
в ритейле стать партнерами Фермер-центр
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